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 Цель: исследовать понятие и значение долгосрочного договора в экономике страны.
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Результаты: Проведено исследование правовой природы долгосрочных договоров, определены общие направ-

ления развития Гражданского кодекса Российской Федераци, в части, регламентирующей вопросы, связанные с 
долгосрочными договорами поставки.

Научная новизна: Сделаны выводы о правовой природе долгосрочного договора, показаны возможности 
долгосрочного договора для развития современной национальной экономики, даны рекомендации по дополнению 
Гражданского кодекса Российской Федерации нормами о долгосрочном договоре. 

Практическая значимость: Полученные результаты могут использоваться для проведения экономических и 
правовых исследований, касающихся развития экономики и предпринимательства, в хозяйственной практике при 
составлении долгосрочных договоров, при чтении курсов по дисциплинам «Гражданское право», «Предпринима-
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Введение
Заключение долгосрочных договоров спо-

собствует позитивному развитию национальной 
экономики. С помощью долгосрочных договоров 
укрепляются многолетние хозяйственные связи, 
развивается межотраслевое хозяйственное со-
трудничество, может осуществляться управлен-
ческое воздействие на процесс производства, 
например, когда в договор включается условие о 
постепенном улучшении качества подлежащей 
поставке продукции. Обычно долгосрочные до-
говоры заключаются между предприниматель-
скими организациями, соединенными связями 
производственной кооперации. Они нередки в 
отношениях между изготовителями товаров и 
оптовыми торговыми организациями [1, с. 51]. 
Практика показывает, что в большинстве случаев 
действие долгосрочных договоров превышает 
3 года.

В статье рассматриваются вопросы, связан-
ные с  долгосрочными договорами, внимание 
уделяется их понятию и правовой природе. По-
казаны возможности долгосрочных договоров в 
развитии национальной экономики и предприни-
мательства. Автором сделаны выводы о правовой 
природе долгосрочного договора, показаны воз-
можности долгосрочного договора для развития 
современной национальной экономики, даны 

рекомендации по дополнению Гражданского 
кодекса Российской Федерации нормами о долго-
срочном договоре. 

Результаты исследования
По поводу природы долгосрочного договора 

высказаны различные точки зрения. По мнению 
М. Я. Кирилловой, долгосрочные договоры сле-
дует рассматривать как общие или генеральные 
договоры поставки, в соответствии с которыми 
те же стороны оформляют годовые договоры по-
ставки [2, с. 102–103]. В. А. Язев рассматривает 
долгосрочный договор в качестве разновидности 
договора поставки товаров [3, с. 105]. 

М. И. Брагинский писал о долгосрочном до-
говоре между поставщиком и покупателем как 
о предварительном, порождающем обязатель-
ство заключить договор поставки в будущем 
[4, с. 107–108]. Точку зрения, согласно которой 
долгосрочный договор является договором 
на организацию поставок товаров, отстаивал 
Л. Б. Гальперин [5, с. 39]. 

В. Г. Вердников и А. Ю. Кабалкин делали 
акцент на том, что ежегодное согласование 
спецификаций и технических характеристик на 
основании долгосрочного договора представляет 
собой уточнение условий долгосрочного догово-
ра, их конкретизацию в соответствии с ежегодно 
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уточняемыми показателями перспективных пла-
нов [6, с. 54]. 

В советские годы долгосрочные договоры 
были направлены на обслуживание хозяйствен-
ного оборота, основанного на социалистическом 
способе производства. Такому способу производ-
ства была свойственна «сопряженность товарного 
характера оборота и единого народнохозяйствен-
ного плана развития экономики при ведущей 
роли планового регулирования» [7, с. 9]. В со-
временных условиях заключение долгосрочных 
договоров, как правило, оставлено на усмотрение 
самих хозяйствующих субъектов, желающих 
вступить в длительные договорные связи. Зна-
чительное количество долгосрочных договоров 
сегодня заключается по поводу поставки газа, 
электроэнергии, угля (горючих сланцев) и про-
дукции его переработки; в сфере строительства; 
при организации внешнеторговых поставок това-
ра собственного или иностранного производства 
и в иных случаях. Допускается государственное 
регулирование отдельных аспектов долгосрочных 
договорных отношений. В частности, уполномо-
ченными правительством Российской Федерации 
федеральными органами исполнительной власти 
могут определяться типовые условия долго-
срочных договоров поставки отдельных видов 
продукции1. Оптовые цены на отдельные виды 
товаров, реализуемые по долгосрочным догово-
рам, подлежат государственному регулированию2.

С учетом сказанного, долгосрочный договор 
следует понимать в качестве соглашения, на-
правленного на организацию товарного обмена 

1 О государственном регулировании в области добычи 
и использования угля, об особенностях социальной защи-
ты работников организаций угольной промышленности: 
Федеральный закон № 81-ФЗ от 20 июня 1996 г. (с изме-
нениями от 4 марта 2013 г.) // Собрание законодательства 
РФ. 1996. № 26. Ст. 3033 (2013. № 9. Ст. 874).

2 В частности, оптовая цена на природный газ под-
лежит государственному регулированию. См: О государ-
ственном регулировании цен на газ, тарифов на услуги 
по его транспортировке и платы за технологическое 
присоединение газоиспользующего оборудования к 
газораспределительным сетям на территории: постанов-
ление Правительства Российской Федерации № 1021 от 
29 декабря 2000 г. (с изменениями от 15 апреля 2014 г.) // 
Собрание законодательства РФ. 2001. № 2. Ст. 175 (2014. 
№ 18 (ч. 4). Ст. 2185).

посредством установления длительных хозяй-
ственных связей между предпринимателями, в 
котором стороны определяют общие (рамочные) 
условия поставок товаров. Впоследствии такие 
условия конкретизируются в дополнительных 
соглашениях (спецификациях, заявках, заказах), 
которые должны содержать отсылку к долгосроч-
ному договору. Уточнения могут касаться практи-
чески всех условий поставки: периодов поставки, 
количества, ассортимента, качества подлежащего 
поставке товара, процедуры приемки, перечня 
исполнителей и т. д. Во всем, что не предусмо-
трено дополнительными соглашениями, следует 
руководствоваться условиями долгосрочного 
договора. Конструкция долгосрочного договора, 
предполагающая существование хозяйственной 
связи между поставщиком и покупателем в те-
чение длительного периода времени, позволяет в 
максимальной степени учитывать как пожелания, 
так и возможности его сторон. 

Долгосрочный договор не является предвари-
тельным договором, поскольку не предполагает 
согласования в окончательном виде всех его су-
щественных условий. В долгосрочном договоре 
нужно оговаривать, относительно каких из его 
условий допускается возможность последующего 
уточнения. Судебная практика исходит из поло-
жения о том, что, к примеру, суд должен отказать 
в удовлетворении требований об увеличении или 
уменьшении цены, установленной долгосрочным 
договором, если в договоре отсутствуют условия 
о возможности ее изменения [8]. Принцип со-
трудничества сторон является одним из основных 
принципов исполнения данных договоров. Цель, 
которую преследуют контрагенты, заключается в 
«организации длительных связей между сторона-
ми для повышения экономического эффекта от 
взаимодействия» [9, с. 35–38]. 

Долгосрочный договор обладает значитель-
ным потенциалом для развития производства и 
расширения рынка сбыта своей продукции. Для 
покупателей он является «долгосрочным источни-
ком поступления необходимых товаров и услуг» 
[10, с. 29]. Данные договоры имеют особое значе-
ние в период рыночных колебаний, падения спро-
са или повышения цен, слабой конкуренции на 
монополизированном рынке [10, с. 29]. Достоин-
ством долгосрочных договоров является высо-
кий уровень взаимозависимости сторон, который 
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предполагает необходимость установления и раз-
вития тесных экономических, информационных 
и организационных связей между участниками 
договора, диктует потребность качественно ново-
го уровня их сотрудничества, которое по интен-
сивности и сложности несопоставимо с уровнем 
взаимодействия при краткосрочных отношениях 
[10, с. 33]. Стороны, заключившие долгосрочный 
договор, в наибольшей степени заинтересованы 
в реальном исполнении обязательства, чем в 
возмещении убытков и взыскании неустойки в 
случае его нарушения. Поэтому естественно, что 
«в долгосрочных отношениях стороны стремятся 
самостоятельно разрешить спор неформально, … 
в рамках саморегулирования» [10, с. 33]. 

Долгосрочные договоры могут выступать эф-
фективным правовым инструментом, содейству-
ющим повышению качества продукции (товара). 
В рамках долгосрочного договора поставщик и 
покупатель могут оговорить этапы внедрения 
прогрессивных показателей стандартов, закрепив 
соответствующие сроки в договоре или обязать 
поставщика внедрить на производстве систему 
управления рисками. Не случайно в юридической 
литературе утверждается, что в правовом регули-
ровании поставочных отношений преобладающее 
значение должны иметь не разовые сделки по 
передаче товаров, а долгосрочные договорные 
связи между поставщиками и покупателями 
[11, с. 216]. 

Поставщик и покупатель, заключая договор 
долгосрочного характера, должны прописывать 
в нем: возможность расширения ассортимента, 
комплектности товара с разбивкой по годам (с со-
ответствующим отражением на цене могут быть 
установлены и максимально допустимые цены 
поставки); условия о выпуске новых видов из-
делий, о поэтапном улучшении отдельных пока-
зателей и свойств уже освоенных изделий. Также 
необходимо использование показателей междуна-
родных, региональных и наиболее прогрессивных 
отечественных стандартов. Содержание договора 
могут составить положения по поводу совершен-
ствования техники маркировки, улучшения кон-
струкции тары, упаковочных материалов, можно 
предусмотреть с разбивкой по годам увеличение 
гарантийных сроков поставщика. Кроме всего 
прочего, необходимо установить договорную 
обязанность поставщика представить покупателю 

документ, подтверждающий стабильное функци-
онирование системы качества на производстве – 
сертификат системы качества. В содержание до-
говора можно включить обязанность поставщика 
улучшать технологию производства, устранять 
причины возникновения брака, разрабатывать 
меры по совершенствованию производственного 
процесса [12, с. 13]. Договоры, которые содержат 
подобные условия, способствуют налаживанию 
обращения конкурентоспособных товаров, что 
приобретает особое значение в условиях членства 
России во Всемирной Торговой Организации 
(далее – ВТО). 

Анализ хозяйственной практики показыва-
ет, что многие отечественные изготовители не 
стремятся заключать долгосрочные договоры, 
поскольку их исполнение является процедурой 
более трудоемкой, по сравнению с исполне-
нием краткосрочных, разовых договоров по-
ставки. Заключение долгосрочных договоров 
требует хорошего знания техники и практики 
договорной работы, умения мыслить страте-
гически и расставлять приоритеты, связанные 
с планированием развития производства. Дан-
ные договоры могут подразумевать серьезную 
модернизацию производственной системы 
изготовителя. 

Использование института долгосрочного дого-
вора делает возможным развитие специализации 
и кооперирования в отраслях реального сектора 
экономики, ослабляет зависимость экономики 
страны от разработки и экспорта природных ре-
сурсов. Широкое использование долгосрочного 
договора отечественными производителями не 
нарушает фундаментальные принципы права 
ВТО, такие как принцип равенства и не дискри-
минации между участниками внешнеторговой 
деятельности; принцип отказа от ограничения 
оборота объектов гражданских прав по признаку 
страны их происхождения; принцип публичности, 
гласности [13, с. 28–29].

Выводы
Гражданский кодекс Российской Федерации 

(далее – ГК РФ)3 следует дополнить нормами 
о долгосрочном договоре поставки, указав на 
возможность заключения договора с условиями 
«на перспективу». Данная статья кодекса должна 
формулироваться в диспозитивном русле, но за 
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некоторыми исключениями. Например, исключе-
ния могут коснуться типовых условий долгосроч-
ных договоров, разрабатываемых федеральными 
органами исполнительной власти по отдельным 
отраслям народного хозяйства. Полезным будет 
дополнить кодекс нормами диспозитивного ха-
рактера о возможности установления в договоре 
обязанности изготовителя (поставщика) по годам 
наращивать уровни (пороги) качества выпуска-
емой продукции, по годам расширять ассорти-
ментный ряд. Можно установить обязанность по-
купателя оплачивать товар улучшенного качества 
по более высокой цене. Реализуя регулятивную 
функцию, ГК РФ должен исходить из наличия не 
только простых, разовых договорно-хозяйствен-
ных связей, но и также учитывать возможность 
существования долгосрочных договорных отно-
шений. Специфика регулирования долгосрочных 
отношений должна отражаться в кодексе.
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ON  THE  CONCEPT  AND  CHARACTERISTICS  OF  LONG-TERM  CONTRACT
Objective: to explore the concept and importance of long-term contract in the country’s economy.
Methods: the dialectical method of cognition, systematic and logical methods, method of analysis and synthesis.
Results: The study of the legal nature of long-term contracts was carried out, the general direction of development of the Civil code of the 

Russian Federation was determined concerning regulating the issues related to long-term supply contracts.
Scientifi c novelty: The conclusions of the legal nature of long-term contract were made, the possibilities of long-term contract for the develop-

ment of modern national economy were revealed, the recommendations on the amending the Russian Civil code with norms on a long term contract. 
Practical value: The obtained results can be used for carrying out economic and legal research relating to economic development and entrepre-

neurship in the economic practice of long-term contracts, and for reading courses in the disciplines of "Civil law", "Business law", "Commercial law". 

Key words: long-term contract; delivery of goods; the actual performance of obligation; cooperation of the parties; quality of products (goods).
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